, Dynamisme, esprit d’équipe, culture internationale,
Grégory SCEUR . .
pragmatisme, bon relationnel

ORTHOPEDISTE - ORTHESISTE

Expérience professionnelle

Technico-commercial
- Gestion et développement du portefeuille clients
- Veille concurrentielle et commerciale
- Analyse technique du besoin client et interface clients et services

[=] 91 impasse des Airelles internes (production, R&D, qualité, logistique...)

U’Hermet - Rédaction et négociations des offres

43110 Aurec sur Loire - Suivi technique et commercial, démarrage produits

R 06 30 81 20 46 e LEYGATECH, St Romain Lachalm (43) .
De novembre 2014 a septembre 2019 >
Agroalimentaire et pharmacopée Leygatech

@ gregory.soeur@gmail.com

N s SRS e GALLOO PLASTICS, Halluin (59) GP

ellei25/0/ De décembre 2012 a juin 2014 Galloa lastcs

Ventes a |'export, industrie

Compétences e PLASTO TECHNOLOGIES, Chenéve (21)

De décembre 2005 a novembre 2012 m

Constructeurs et équipementiers automobiles, industrie

+ Informatique
Microsoft pack office : bonnes

connaissances e AUTOBAR Packaging, Bilbao + Barcelone (Espagne) ﬁ

Sl SEEe L e 2 stages de 6 mois en suivi commercial et prospection

R/

% Permis B, A, bateau

Sens de I’écoute et Formation

commercial, adaptabilité,

appliqué, gestion du client e ESOOP, Bron (69), 2020 et

Dipléme d’Orthopédiste Orthésiste Podologiste

Langues PSC 1
Anglais : courant e Formation PSC 1, 2020 ‘+
Espagnol : courant T
Mandarin : débutant e ESC Clermont, Clermont-Ferrand (63), 2005
Italien : débutant Master en Management et Développement Commercial

e Dalian University of Technology, Dalian (Chine), 2003
Bachelor in International Management

Centres d’intérét

-
e Plongée sous-marine (Niveau 3 FFESSM)
e Rallyes et rallyes historiques, passionné de I'Alpine A110 @




